




A PS!U 
é uma solução
moderna para 

facilitar a 
contratação de 

serviços 
presenciais.



 Temos como objetivo 
conectar as pessoas 

com mais facilidade á 
serviços. Seja para 
prestar serviços ou 

recebe-lo. 

Valores

Objetivo

Missão:
Conectar pessoas a profissionais 
qualificados de forma rápida, segura e 
sustentável, gerando oportunidades por 
meio da tecnologia.

Visão:
Ser a principal plataforma de serviços do 
Brasil, reconhecida pela inovação, 
confiança e compromisso com o meio 
ambiente.

Valores:
Sustentabilidade
Confiança
Qualidade
Valorização das pessoas
Transparência



Plano de Serviço
A PS!U é uma plataforma digital criada para 

conectar clientes a profissionais autônomos de 
forma rápida, prática e segura.

O aplicativo permite que usuários solicitem 
profissionais diretamente pelo celular para 
realizarem serviços em casa, no trabalho ou 
em qualquer local desejado.



•   Facilitar a contratação de profissionais.

•   Conectar clientes e prestadores de serviço em 
tempo real.

•   Oferecer atendimento rápido e seguro.

•   Gerar oportunidades para trabalhadores 
autônomos.

•   Centralizar diversos tipos de serviços em um único  
                        aplicativo.



S 
A PISIU conecta clientes a profissionais de diversas áreas, levando 
serviços diretamente ao local ou online, de forma rápida e prática.

M 
Crescer a base de clientes, aumentar serviços disponíveis e 
expandir o número de atendimentos realizados mensalmente.

A
Usar uma plataforma digital (app) para conectar profissionais e 
clientes, permitindo expansão gradual e organizada.

R 
Atende à necessidade de serviços rápidos, acessíveis e 
centralizados em uma única plataforma multi-serviços.

T 
Curto prazo: lançamento do app
Médio prazo: expansão regional
Longo prazo: atuação nacional
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Adultos entre 25 e 45 anos. 
Usuários que precisam de serviços rápidos. 
Profissionais autônomos, com dificuldade em ingressar 
ao mercado de trabalho (ou pessoas interessadas).  
Pequenos prestadores de serviço. 
Pessoas que utilizam aplicativos no dia a dia.  

Ident !fi cação  do  Públ i co -
a lvo



“Dores comum”

Dificuldade em encontrar 
profissionais confiáveis

Demora para atendimento

Falta de transparência 
de preço



“Dores comum”
Dificuldade de 

divulgação

Medo de 
golpes

Instabilidade financeira



8 Aplicativo 
digital de 

intermediação 
de serviços 
presenciais.

A plataforma será disponibilizada 
em âmbito regional por meio de 

aplicativo mobile e website.

PRA
ÇAPROD

UTO

A divulgação 
será realizada 
por meio de 

redes sociais,  
marketing de 

influência.

PROMOÇÃO

A plataforma será 
acompanhado por, 
taxa de satisfação, 

avaliações dos 
serviços.

PERFORMANCE
P’s



8
P’s
 Promovendo uma experiência 
segura, prática e humanizada 

para ambos os lados da 
plataforma.

Preços variáveis 
conforme o tipo de 

serviço e localização.

PRE
ÇO

 Uma plataforma 
inteligente que 
conecta clientes 
a profissionais 
verificados em 

poucos minutos.

POSICIONAMENTO

Cadastro  
Solicitação  
Conexão  
Atendimento  
Pagamento  
Avaliação

PROCE
SSOPESS

OA



A análise de clientes e concorrentes demonstra 
que o mercado apresenta características para o 

desenvolvimento do empreendimento.

A identificação do público-alvo, aliada ao 
estudo dos concorrentes, permite 

estruturar estratégias para aumentar as 
possibilidades de competitividade.



Diferencial



 
Diferente do marketing tradicional, 
que prioriza o topo do funil (atração) o 
Growth otimiza toda a jornada do 
cliente, desde a aquisição até a 
retenção e recomendação, utilizando 
experimentação rápida e análise de 
dados

Growth Marketing é uma metodologia focada em 
gerar crescimento sustentável e escalável para 

negócios. 



Marketing Digital



https://v0-psiucompany.vercel.app/

Land!ng Page











“A PS!U não conecta
 apenas serviços, mas também pessoas, 

oportunidades e confiança.”
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